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项目工作表

如何制定
联盟营销项目

业务目标？
营销人员可通过该项目工作表明确业务指标，

更好地衡量和优化联盟营销项目表现。



 明确项目的业务目标有助于更好地梳理行动规划。

通过使用该项目工作表明确合理的业务目标，搭建项目框架，有助于提高项目的运行效率。

如何使用该项目工作表

参考第三页的示例表，在第四页的空白表中填写未来的项目规划。

· 第一步，在前三列填写项目业务目标与衡量指标。

· 第二步，在最后一列填入相应的执行策略。

小贴士

· 明确公司业务目标以及该联盟营销项目的工作重点。

· 根据预算和资源，合理规划项目目标。

· 在制定目标时，与部门领导及时沟通，
行微调。

· 尽可能准备多项执行策略。

· 对标过去项目的表现，判断当前目标是否合理。

· 目标在精不在多，一般来说一个项目有三、四个
目标较为合理。从可行性角度对目标进
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联盟营销项目业务目标示例
下方示例表中的数据仅供参考

联盟营销项目业务目标 
业务目标 当前值 期望值 执行策略

增长营收 $���.�m $���.�m 招募更多新的营销伙伴，提高佣金比例，优化头部营销伙
伴的绩效

获取新客 ��k/month ��k/month 为引来新客户的营销伙伴提供更高的返佣激励

提高APP下载量 �k/month �k/month 与更多APP推广营销伙伴开展合作，为带来APP下载量或
激活用户的营销伙伴提供佣金 

拓新客户名单 �k/month �k/month 为拓新客户名单的合作伙伴提供佣金

增加广告支出回报 (ROAS) $�.�� $�.�� 确保佣金设置高于其他线上营销渠道的平均回报

降低获客成本(CAC) $�� $� 确保佣金设置高于其他线上营销渠道的获客成本

夺取市场份额 ��% ��% 确保设置的佣金高于竞对公司

增加用户生命周期价值 (CLV) $��� $��� 与loyalty推广营销伙伴合作，为带来长期订阅注册用户的营
销伙伴持续提供佣金

增加利润率 ��% ��% 为推广高利润率产品的营销伙伴提供更高的佣金，减少
低利润产品的推广佣金

增加官网流量
���k unique 
visitors per month 
(UVM)

���k UVM
招募更多受众广泛的营销伙伴，与当前合作的营销伙伴积
极沟通，提前告知营销伙伴近期的推广计划



联盟营销项目业务目标
业务目标 当前值 期望值 执行策略

联盟营销项目业务目标
在下表中填写业务目标、衡量指标与执行策略
请从可行性角度合理规划目标数量
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项目执行建议
在设定目标后，对项目适时进行调整。 
�. 根据业务目标适时调整佣金比例与合同条款。例如，如果希望提高新客数量，可以考虑为带来新客的营销伙伴提高佣金比例。
�. 根据项目表现 ，阶段性调整运营策略，全方位优化项目运行效率，包括如何招募营销伙伴、如何与营销伙伴沟通、如何提高营销伙

伴活跃度等。

想要了解更多联盟营销干货？ 

点击下方链接：

· 跨境电商做联盟营销项目（Affiliate Programs ）
不能错过的超全干货（上篇）

· 跨境电商做联盟营销项目不能错过的超全干货（下篇）

· ����出海怎么做 Affiliate Programs？找网盟？
自研平台？还是采买SaaS？【 附案例研究 】

·【出海干货】品牌深耕内容营销，除了找网红
也别忘了还有专业媒体和编辑！

关注ImpactParTech公众号 
了解更多营销干货
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https://mp.weixin.qq.com/s/FEKwdwgcWOwef81I9rAukg
https://mp.weixin.qq.com/s/BAX0rqbR8mltkcNHq7I26A
https://mp.weixin.qq.com/s/oCD794KIfdqvvWepZkYacA
https://mp.weixin.qq.com/s/Zql9Zcu0EQPAXv70ENhPAw

	fill_1_2: 
	fill_2: 
	fill_3: 
	fill_4_2: 
	fill_5: 
	fill_6: 
	fill_7_2: 
	fill_8: 
	fill_9: 
	fill_10_2: 
	fill_11: 
	fill_12: 
	fill_13_2: 
	fill_14_2: 
	fill_15_2: 
	fill_16_2: 
	fill_17_2: 
	fill_18_2: 
	fill_19_2: 
	fill_20_2: 
	fill_21_2: 
	fill_22_2: 
	fill_23_2: 
	fill_24_2: 
	fill_25_2: 
	fill_26_2: 
	fill_27_2: 
	fill_28_2: 
	fill_29: 
	fill_30: 
	fill_31: 
	fill_32: 
	fill_33: 
	fill_34: 
	fill_35: 
	fill_36: 
	fill_37: 
	fill_38: 
	fill_39: 
	fill_40: 


